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3. Konferencja

% I Polsko-indyjska

wspotpraca gospodarcza

Jak uzyskac dostep do miliarda konsumentéow

Millenium Plaza
Al. Jerozolimskie 123a

Indie to niewatpliwie kraj o wielkim potencjale gospodarczym, oferujacy przedsiebiorcom ciekawe mozliwosci
importowe i eksportowe oraz w handlu bezposrednim. Ten potencjat nie jest niestety przez polskie firmy
wykorzystywany. Dlatego serdecznie zapraszamy na interdyscyplinarng konferencje o mozliwosciach

wspotpracy miedzy Polska a Indiami.

Szczegolnie polecamy:

e rekomendacje dla polskich firm zainteresowanych
rynkiem indyjskim

e nawigzanie relacji z indyjskim partnerem i realizacja
importu

e metody i bariery wejscia na rynek indyjski

e aspekty prawne prowadzenia biznesu

Zapraszamy:

e o0soby prowadzgace dziatalnosé gospodarcza,
wiascicieli firm,

e przedstawicieli zarzadu i cztonkéw rad nadzorczych,

e dyrektoréow zarzadzajacych,

e dyrektoréw finansowych i gtéwnych ksiegowych,

e wszystkie osoby zainteresowane wspotpracy z part-
nerami na rynku indyjskim.

Korzyéci: Tematyka konferencji koncentruje sie na spe-
cyfice rynku indyjskiego. Wyktadowcy przyjrza sie mozli-
wosciom wymiany handlowej z Indiami, zaréwno w za-
kresie importu, jak i eksportu. Omowione zostang row-
niez zasady wspotpracy z firmami transportowymi i agen-
cjami celnymi oraz kooperacji produkcyjnej
. z indyjskimi przedsiebiorcami.
Integralng czescig materiatow szkolenio-
wych bedzie ksigzka ,, Gandhi. Lider. 14
przewodnich zasad inspirujgcych wspétcze-
snych lideréw”.

Cena konferencji: 1490 zt netto obejmuje udziat w
konferencji (2 dni), materiaty konferencyjne, poczestunki
w przerwach, lunch w oba dni. Cena nie obejmuje
noclegu.

Patronat merytoryczny:
Indo Polish Chambers Of Commerce & Industries

Wsrad prelegentow m.in.:

J.J. Singh — President of Indo Polish Chambers Of
Commerce & Industries

Piyush Mittal — inzynier, biznesmen,
negocjator, event manager. Od 25 lat mieszka
i prowadzi interesy w Polsce. Zajmuje sie
wspieraniem indyjskich przedsiewzie¢ w
’.‘ Polsce, poszukiwaniem w Indiach biznesowych
partnerow dla polskich przedsiebiorcéw oraz
organizacjg wydarzen promocyjnych dla
miedzynarodowych przedsiewzieé. Ponadto jest twoérca
Indyjsko-Polskiego Towarzystwa Integracyjnego.

Marta Wiatroszak — prawnik,

licencjonowany doradca podatkowy. W

pracy zawodowej skupia sie na biznesowych

relacjach polsko-indyjskich oraz zapewnianiu

obstugi prawnej obcokrajowcom. Jest takze

Dyrektorem Regionalnym Europe India
Chamber of Commerce w Polsce.

Agata Wilinska — Menedzer ds. Relacji

z Klientami w Departamencie Wspierania
Eksportu w Banku Gospodarstwa Krajowego.
W swojej codziennej pracy zajmuje sie

. doradzaniem przedsiebiorcom w zakresie
4 wyboru najkorzystniejszej formy
zabezpieczania i finansowania transakcji eksportowych
sposréd instrumentéw oferowanych przez BGK w ramach
rzgdowego programu Finansowe Wspieranie Eksportu.

Dr Adam Burakowski pracownik Instytutu
Studidw Politycznych PAN oraz Polskiego
Radia SA. Specjalizuje sie w historii najnow-
szej i biezgcej polityce Europy Srodkowo-
Wschodniej oraz Indii. Autor wielu ksigzek,
m.in. ,,Indie. Od kolonii do mocarstwa 1857-2013" wspdl-
nie z Krzysztofem lwankiem (2013).
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Plan konferencji:

DZIEN I: 9.30 — 16.30
I. Rekomendacje dla polskich firm zainteresowanych
rynkiem indyjskim
e potencjat gospodarczy Indii
e najszybciej rozwijajgce sie gatezie indyjskiej go-
spodarki
e polskie towary i inwestycje na rynku indyjskim
e obiecujace sektory i dziedziny o duzym potencjale
z punktu widzenia wymiany handlowej
e gdzie istniejg najlepsze warunki do prowadzenia
biznesu w Indiach — mapa przemystowa Indii

Il. Od czego zaczyc?

e wsparcie ze strony polskich wtadz

e Rzadowy Program Finansowe Wspieranie Eksportu

e organizacje wspierajgce handel z Indiami

e indyjskie instytucje wspierajgce wymiane handlo-
wa

e targi handlowe i organizacje branzowe

e przygotowanie wyjazdu biznesowego do Indii (wiza
i ubezpieczenie)

lll. Etykieta i kultura biznesowa w Indiach

e jak wtasciwie postepowad z indyjskim partnerem
biznesowym

e budowanie relacji

e przetamywanie lodéw, tematy tabu

e ubidr, klimat, kuchnia

e stereotypy

e postrzeganie czasu

e podejmowanie gosci — pora i miejsce podejmowa-
nia gosci, przebieg formalnej kolacji

e wreczanie upominkow — co, kiedy i jak wreczac

e 7le widziane i nieakceptowane zachowania w miej-
scach publicznych

e preferencje i nawyki potencjalnych klientéw

IV. Przyktady efektywnej wspétpracy polsko-indyjskiej —
case study

Dzien 119.00 — 16.00
V. Najwazniejsze z biznesowego punktu widzenia
uwarunkowania historyczne i polityczne Indii
e Globalne myslenie i poczucie mocarstwowosci w
Indiach
e Kwestia jezykowa i regionalizmy
e Najwieksza demokracja $wiata — plusy i minusy
e Biurokracja i korupcja
e Pozostatosci systemu licencji
e Nierdwnosci spoteczne i system kastowy
e Kino indyjskie — prosty sposdb na znalezienie
wspolnego kodu kulturowego

VI. Specyfika wymiany handlowej z Indiami
IMPORT
Oczekiwania i mozliwosci
e Towary gotowe i na zamdwienie
e Weryfikacja dostawcéw
Nawigzanie relacji z indyjskim partnerem
e Poszukiwanie dostawcéw i zapytania
ofertowe
e  Warunki wspétpracy — kluczowe
postanowienia umow
Realizacja importu
e kontrola jakosci w trakcie procesu
importowego
e podstawa ptatnosci
e akredytywa i gwarancje bankowe
e przedptaty i zaliczki
EKSPORT
Metody wejscia na rynek indyjski
e eksport bezposredni
o eksport posredni
e kooperacja
Bariery wejscia na rynek
e administracyjno-prawne
e rynkowe
Badanie rynku
Wspdtpraca z firmami transportowymi i agencjami
celnymi

VII. Kooperacja produkcyjna z indyjskimi przedsie-
biorcami
Uwarunkowania prowadzenia biznesu w Indiach
e regulacje dotyczace inwestycji bezposred-
nich
e system licencyjny
e zezwolenia dewizowe
e raportowanie i kontrole
Formy funkcjonowania na rynku indyjskim
e rodzaje spoétek
e przedstawicielstwo, oddziat
e fuzjeiprzejecia
Relacje z indyjskimi partnerami
e pozyskiwanie wiarygodnych informacji
e rozliczenia z dostawcami i klientami
e przydatne zrzeszenia i organizacje
Aspekty prawne prowadzenia biznesu
® umowy
e rozstrzyganie sporéw, windykacja naleznosci
e praktyczny wymiar prawa intelektualnego w
Indiach
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Umowa sowneremy (61) 85500 78

o o rzestac faksem na nr:
zgtoszenie uczestnictwa °

Polsko-indyjska wspotpraca

|Z[ Niniejszym zgtaszamy udziat gospodarcza

nastepujacych oséb w konferencji: 1 1, skac dostep do miliarda konsumentéw

Warszawa, 10-11 kwietnia 2014 r.

L e e s €-MA e
2 e et be e st r s aenes E-MAI| it e
B e et €=M et
NAZWA FIFIMY ettt e e et te e s tesaeeesbe e e steeae e e eesaenneessesaeersaesseneestesnsaentennenns
.............................................................................. NIP e e e s e
Kod pOCZtOWY ....cceeevvereeerrreereee, MIEJSCOWOSCE ..ottt et st ae e s eaae e s s eae s
AUTES ..ttt ettt st st s te e te e ettt et ettt tea et tesben e s et et et et eheaReeneaaeeees et eesbestenaenaen e e eee st nee
Telefon . FAKS et s
BranZa ..occeeeeveverierierieeee et e Liczba zatrudnionych: do 20 O do 50 [0 pow.50 [
ZAMAWIAJCY veevvverrereeereeereerreseesreeeeesnessneess €5 M coiiiiiicce e e
Informacje Rabaty: 5% przy zgloszeniu 213 Koszty udziatu w konferenciji

0so6b, 10% przy zgtoszeniu powyzej
dodatkowe: 3 0s6b. dla 1 osoby: 1490 zf netto
Po przestaniu niniejszego  Niedokonanie wptaty nie jest Niedotrzymanie powyzszych Zmiana moze nastgpic¢ na co
zgtoszenia otrzymaja rezygnacjg z uczestnictwa w warunkow skutkuje najmniej 3 dni przed planowa-
Panstwo potwierdzenie konferencji. Rezygnacji dokonaé obcigzeniem zgtaszajgcego nym terminem. W przypadku
jego przyjecia, szczegdéty  mozna wytgcznie w formie pisemnej petnymi kosztami udziatu. odwotania szkolenia Explanator
organizacyjne oraz najpozniej w terminie 5 dni Explanator zastrzega sobie dokona zwrotu wptaconych
fakture pro-forma. roboczych przed terminem mozliwos¢ odwotania lub kosztow uczestnictwa w
Faktura VAT zostanie szkolenia. zmiany terminu konferencji. terminie 5 dni roboczych.

wystawiona po
dokonaniu ptatnosci.

Wyrazam zgode na przechowywanie i przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb procesu rejestracji zgtoszenia oraz w celach marketingo-
wych dla firmy Explanator zgodnie z ustawg z dnia 29.08.1997 r. o ochronie danych osobowych (Dz. U. nr 133 poz. 883) oraz z ustawg z dnia
18.07.2002 r. o $wiadczeniu ustug droga elektroniczna.
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